JORNADAS SOBRE COMERCIO EXTERIOR

Ponente: Prof. Juan Fernandez-Armesto

21 de octubre de 2003

Esquema de la Presentacion

l. Negociacion de un contrato de compraventa internacional

La compraventa

Elementos esenciales:
o Cosa
o Precio

o Tracto Unico o sucesivo
Diferenciacion:

Tracto Unico Tracto continuado
Compraventa Distribucion
Comisién Agencia

El proceso negociador: sobornos

Elementos esenciales del acuerdo:
o Cosay precio
o0 Garantias de la cosa
o Garantias del precio:
- Reserva de dominio
- Forma de pago
o Transmisidn de riesgo, transporte, seguro, aranceles

Elementos accesorios:

o Idioma:

0 Derecho aplicable

0 Jurisdiccion / arbitraje

Derecho aplicable:
0 Principio dispositivo
o Pacto:
- Derecho dispositivo.
- Modelos (ej. CCI).
- Condiciones generales de los contratos:
Contrato artesanal
Condiciones generales del contratante
Condiciones generales sectoriales
- Incoterms: RUU



0 Ley:
- Nacional; Convenio de Roma
- Convenio de Viena
- Lex mercatoria

Jurisdiccién / arbitraje

o Nacional; por pacto o por silencio
o Arbitraje internacional: ventajas e inconvenientes

1. Cumplimiento de un contrato de compraventa internacional

Obligacion del vendedor

o0 Entrega de la mercancia en cantidad y de calidad pactadas
0 Expertos

o Incumplimiento

Obligacién del comprador
o Pago del precio

o Forma de pago

o0 Incumplimiento

Incoterms
o Contenido
o Clases

1. Disputas

Introduccion
Alternativas

Conciliacion
0 Descripcion
o Por pacto

Arbitraje

Clausula de arbitraje
Clases de arbitraje
Proceso

Laudo

Impugnacién, nulidad
Ejecucion

O O0OO0OO0O0O0o

Tribunales

o0 Jurisdiccion
0 Recursos

o Ejecucion



